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Crane on Tour.

Zwei starke Anbieter -
sieben Events in der
Nahe der Kunden.
Crane Merchandising
Systems und NRI
gemeinsam auf grofder
Deutschlandtour

Flexibilitat in Serie - das ist das
Motto der neuen HeilB3getranke-
Serie von CRANE Merchandising
Systems. Damit kann jeder Ope-
rator flr seine Kunden immer die
passende Losung anbieten.

Kundenwerdenimmeranspruchs-
voller und damit steigen auch die
Anforderungen an die Operator.
Crane Merchandising Systems hat
bei der Entwicklung der Evolution
groBBtmogliche Flexibilitét in den
Vordergrund gestellt und ermog-
licht damit dem Operator, auf
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(fast) alle Kundenwlinsche einge-
hen zu kdnnen.

Das beginnt mitder Variantenviel-
falt, die bisher von keinem Her-
steller so verwirklicht werden
konnte: insgesamt stehen 8 Va-
rianten zur Verfiigung. Instant (6

Die Termine der Roadshow,
jeweils 8.00 bis 19.00 Uhr:
[ 25.04.2006

Le Meridien, Stuttgart
] 27.04.2006

NH Ambassador,Ingolstadt
1 10.05.2006

Courtyard Marriott,Gera

oder 8 Kanister; unterschiedliche
Kapazitaten), Frischbrih Kaffee
(mitoderohne Papierfilter), Frisch-
brih Tee, Doppelfrischbrih Kaf-
fee und Tee, B2C Ganze Bohne
mit Frischbrih (auch mit Frisch-
brihtee).

Wenn man bedenkt, dass alle
diese Varianten bereits zum Ver-
kaufsstart zur Verfligung stehen,
erkennt man schnell die grof3e
technische Kompetenz und das
Know-how von CRANE Merchan-
dising Systems.

Doch damit nicht genug. Der
Kunde kann zwischen 2 verschie-
denen Getrankeanwahlen wahlen
(traditionell numerisch oderinno-
vativ "a-la-carté"), 4 verschiede-
nen Tarfarben, mehreren anspre-
chenden Displays und als Option
ein Kaltteil mit 2 Sirupsorten plus
Wasser (still oder karbonisiert).

"Wé&hrend sich der Operator bisher
mit der Wahl eines Gerételieferan-

ten auch fiir bestimmte Spezifika-
tionen festlegen musste, hat er mit
der Evolution viel mehr Méglichkei-
ten und kann damit sein Angebot
auf die Wiinsche seines Kunden
besserzuschneiden. Ein klarer Wett-
bewerbsvorteil fiir jeden Operator”,
erklart Dr. Robert Hausleitner,

[ 16.05.2006
Van der Valk, Berlin
1 18.05.2006
NRI Inc., Buxtehude
[ 30.05.2006
Dorint Novotel,Diisseldorf
[ 01.06.2006
Crane GmbH, Dreieich

Vertriebsdirektor Europavon Cra-
ne Merchandising Systems.

Geblieben sind die traditionellen
Stéarken der Marke: technisch
ausgereifte Produkte in hoher
Qualitat. Sei es das serienmaBig
eingebaute SureVend™-System
fir garantiert zufriedene Kunden,
dieserienmafigeingebaute Hand-
brause flur schnelle und profes-
sionelle Reinigung der Mischscha-
len oder das hygienische Nach-
fullen der Behalter durch Einhan-
gen in die Tlre.

Um sich personlich von den
Vorteilen Uberzeugen zu kénnen,
fihren Crane und NRI eine Ho-
teltour in Deutschland durch. Zu
den angegebenen Terminen ste-
hen die neuen Modelle zum
genauen Kennenlernen zur Ver-
flgung.

Weitere Informationen unter:
Crane GmbH
info@cranems.de
www.cranems.de
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